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CESKA AGENTURA NA PODPORU OBCHODU

Busingss. BRANA NA ZAHRANICNI TRHY
_§( You:

NEKLEPEME NA DVERE SVETOVYCH TRHU, ALE OTEVIRAME JE

EXPORTNI KONFERENCE A EXPORTNI VELETRHY 2008

CzechTrade pro Vas, pod hlavickou Exportni akademie, pfipravuje cyklus péti
exportnich konferenci a dva exportni veletrhy:

Obchodujeme se zapadni Cinou a Vietnamem
5. Unora 2008, Praha

Obchodujeme s Ruskem, Srbskem, Cernou Horou a Pobaltim
1. dubna 2008, Plzer

Jak uspésné exportovat do Turecka, severni Afriky a na Blizky vychod
15. kvétna 2008, Praha

Obchodujeme se Spanélskem, Francii a Italii
11. zari 2008, Praha

Obchodujeme s Latinskou a Severni Amerikou
11. listopadu 2008, Brno

Exportni veletrhy - individualni setkani firem s vedoucimi

zahrani¢nich kancelari CzechTrade

3. a 4. brezna 2008, Praha
17. a 18. zafi 2008, Brno

Ucast na konferencich a exportnich veletrzich je zdarma

nebo na seminare@czechtrade.cz.

CzechTrade

Dittrichova 21

A .

128 01 Praha 2

Zelena linka pro export: 800 133 331 -
E-mail: info@czechtrade.cz .

wwwoetndes . EXpOItNi akademie CzechTrade
B —
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PODNIKUM K VYSSIM ZAHRANICNE.
OBCHODNIM AKTIVITAM

Vazeni ¢tenari,

pohled do kalendare je neuprosny. Pfi-
bliZil se konec roku. Nastal ¢as bilanco-
vat, co nam uplynulych dvanact mésict
prineslo. Z hlediska agentury Czech-
Trade se koncici rok jevi velmi Uspés-
nym. Roste pocet nasich klientl, zajem
o nase sluzby v zahranici i pocet zahra-
ni¢nich kancelari. Doslova pred par
dny jsme pfi oficidlni navstévé ministra
primyslu a obchodu Martina Rimana
otevreli avizovanou novou zahrani¢ni
kancelar ve Vietnamu.

Na strdnkach Trade Review, kterymi
pravé listujete, se mlzete dodist nejen
o této slavnostni udalosti, ale také
o fadé dalsich novinek, které se za dobu
od vydani posledniho cisla casopisu
pro zahrani¢ni obchod udaly. Vietnam
nebude jedinou asijskou destinaci, kam
Vas v tomto Cisle zavedeme. V pravidel-
ném seridlu o exportnich pfilezitostech
v zahranicnich teritoriich Vas pozveme
do Ciny. Konkrétné na jihozapad této
zemé do mésta Chengdu.

Chci vyuzit pfilezitosti a zamyslet se
nad tim, co CzechTrade cekd v pfistim
roce, co nového chysta pro své klienty.
Jesté pred koncem tohoto roku pfipra-
vujeme setkdni na téma exportni ali-
ance a jejich dalsi a jesté ucelnéjsi pod-
pora. Fungujicich exportnich alianci

pod hlavickou CzechTrade je dnes pat-
nact a rodi se nové v dalsich odvétvich.
Radé firem, které by se samostatné
prosazovaly na zahranicnich trzich jen
velmi tézko, pomohlo ¢lenstvi v alianci
k lukrativnim obchodnim kontraktdm.

Zijeme v prvni dekadé 21. stoleti, tedy
v dobé nekonciciho prudkého rozvoje
informacnich technologii. Jsem hrdy
na to, ze i CzechTrade dnes umi jako
prostfedek podpory exportu nabid-
nout technologicky Spickovy produkt,
ktery ceskym firmam prinese vyso-
kou pridanou hodnotu a zvysi Sance
na nalezeni obchodniho partnera
v zahranid¢i. Od pfistiho roku planujeme
zménit dosavadni dotacni titul Adresar
exportérd ve standardni sluzbu nasi
agentury, oviem v nesrovnatelné pro-
pracovanéjsi podobé.

| v pfistim roce chceme byt svym klien-
tdm bliz. Cesti podnikatelé stéle inten-
zivnéji volaji po tom, aby mohli sluzeb,
které jim poskytuje CzechTrade, vyuzi-
vat i v zemich, kde agentura své kan-
celare dnes nema. Proto ve spolupraci
s Ministerstvem prdmyslu a obchodu
a Ministerstvem zahranic¢nich véci pfi-
pravujeme projekt na zapojeni obchod-
né-ekonomickych usekl ¢eskych amba-
sad do systému sluzeb CzechTrade.
Tento projekt povazuji za nejvétsi
vyzvu pfistiho roku. Nejde pfitom jen
o samotné zapojeni obchodnich radu
do tohoto systému, ale zdjmem Czech-
Trade je samoziejmé predevsim trans-
fer kvalitativni Urovné sluzeb a jednot-
nost vystupt.

Vazeni (tenafi a obchodni partneri,
Vanoce jsou za dverfmi. Dovolte mi,
abych Vam zavérem popfral jejich klidné
proziti s Vasimi nejblizs§imi. Do nového
roku Vam preji predevsim hodné zdravi,
Stésti a Uspéchl jak v Zivoté pracovnim,
tak osobnim.

vl

Ivan Jukl
generalni feditel CzechTrade
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NOVINKY

CzechTrade:
Nova kancelar
ve Viethamu

Uspéchy zahrani¢ni kanceldfe Czech-
Trade v Ho Ci Minové Mésté&, kterych
dosahla jesté pred svym slavnostnim

otevfenim, potvrzuji, Zze CzechTrade
zfizenim svého zahrani¢niho zastou-
peni v této asijské zemi ucinil krok
sprdvnym smérem. Reditel kancelafe
ve Vietnamu Lubo$ Marek jiz pracuje
na ctyrech zakazkadch pro vyznamné
Ceské firmy. CzechTrade aktivné asistuje
mj. pfi registraci vietnamskych pobocek
a nakupu vyrobnich zavodu.

.Cesti podnikatelé se na zahrani¢ni
kancelare CzechTrade v rizikovych teri-
toriich, mezi néz Vietnam bezesporu
patfi, casto obraceji az tehdy, kdyz
selzou jejich vlastni cesty k tomu, aby
se na obtizném trhu prosadili. Firmy
by mély odhodit zbyte¢né velkou opa-
trnost, se kterou pfistupuji ke sluzbam
statu v oblasti exportu. Kdyby pomoc-
nou ruku CzechTrade vyuzily dfive,

o
CzechTrade

4 www.czechtrade.cz

CUC XUC TIEN THUONG MAI CONG HOA SEC
CESKA AGENTURA NA PODPORU DBCHODU

usetfily by spoustu casu a predevsim
financni prostredky,” fika Lubos Marek,
ktery vedle jiz zminénych zakazek pra-
cuje na desitce dalsich. ,,Jsou to zakazky
v podobé podani zakladnich informaci
o konkrétnich moznostech na vietnam-
ském trhu,” doplriuje Lubos$ Marek.

Vietnam, ktery se také nazyva ,malou
Cinou”, je pro ceské firmy lakavym
cilem. Stejné jako Cina vykazuje jiz
fadu let nepfetrzity a velmi dynamicky
rist ekonomiky. Jeho hruby domaci
produkt rostl v predeslych péti letech
pramérné bezmala o 8 procent roc¢né.
Zemé je orientovana na export, ktery
se za poslednich deset let zvysil témér
pétinasobné. Vedle toho 84 milionl
Vietnamcu predstavuje velky potencial
levné pracovni sily.

Také vzajemny obchod CR s Vietna-
mem, ktery se opird o mnohaletou
tradici, v poslednich letech neustéle
roste. Zatimco napfriklad v roce 2000 byl
export do Vietnamu tésné nad hranici
400 milionG korun, loni jiz vykazoval
¢astku 658 milionl korun.

K slavnostnimu otevieni v poradi
33. zahrani¢ni kancelare CzechTrade
doslo 15. listopadu v ramci oficidlni
navstévy ministra prdmyslu a obchodu
Martina Rimana v Indonésii a Vietnamu.
V rdmci delegace pricestovali také cesti
podnikatelé, ktefi ve stejny den vedli
fadu obchodnich jednani s vietnam-
skymi partnery. Ceremonie oficidlniho
zahdjeni provozu zahrani¢ni kancelare
se zucastnilo na Sedesat hostl. Hlavni
slovo méli ministr Martin Riman a gene-
ralni reditel CzechTrade lvan Jukl.

Iﬁ " zﬂw KHAI TRYGNG VAN PHONG BAT BIEN TAI VIET NAM
il OTEVAEN] TANRANICN] NANCELARE V HO 1 MINDVE MESTE
Fr

CzechTrade:

V Bruselu mame
Cesky dum

Zviditelnit Ceskou republiku v Bruselu,
vyuzit vSech kapacit, predpokladu
a moznosti, které jsou k dispozici, dat je
pod jednu stfechu, a tim vyrazné posi-
lit image CR - to byly hlavni cile, které
ovlivnily otevieni Ceského domu v bru-
selské ulici Rue du Trone.

Tento dum hosti na sedmi podlazich
nové pfrijizdéjici diplomaty Stalého
zastoupeni CR pFi EU chystajici se
na cCeské predsednictvi v Radé EU, vét-
Sinu zastoupeni ceskych krajl, velvy-
slanectvi v Belgii a agentury Czech-
Trade, Czechlnvest a CzechTourism. Ma
v ném své sidlo CEBRE i Ceské centrum
a najdete v ném také zastoupeni firem,
jako jsou Ceské aerolinie, Ceské drahy
nebo Skupina CEZ.

Velvyslanec Ceské republiky v Bruselu
Vladimir Muller pfi slavnostnim otevreni
uvedl: ,Takovyto vybér reprezentuje
¢innost Ceské republiky v kazdodenni
roving a koncept Ceského domu napo-
muze k uzsi vzajemné spolupraci jednot-
livych slozek. Ne Ze by spoluprace drive
nebyla dobrd, ale od nynéjska mlze byt
jesté lepsi a ocekdvam, Ze castéjsi kon-
takt prispéje k rychlému rozhodovani
a vzdjemné podpore. Jak bude koncept
v praxi realizovan, zdlezi uz jen na nas.
Myslenka neni v Bruselu novum, maji ho
i ostatni zemé, napriklad Némecko, a ja
toto feSeni povazuji za optimalni.”

CzechTrade:
Export pro zdravi

V rdmci Mezindrodniho veletrhu zdra-
votnické techniky, rehabilitace a zdravi
HOSPIMedica Brno 2007 usporadal
CzechTrade v arealu BVV specializovany
exportni workshop , Export pro zdravi”.



Jeho ucastnici se shodli na tom, Zze méli
prilezitost ziskat zajimavé informace
od zkuSenych exportért zdravotnické
techniky a materidlu, nebot program
workshopu byl slozen z prezentaci
Uspésnych pripadd exportu ceskych
i nadnarodnich firem (LINET, BATIST,
BMT, PATRON BOHEMIA, ELLA CS).
Jeho dulezitou soucasti se staly indivi-
dudlni konzultace s rediteli vybranych
zahrani¢nich  kanceladfi CzechTrade,
ktefi dokazali podat konkrétni zajimavé
informace o podminkach v jednotlivych
teritoriich. Export pro zdravi byl nejen
pro stavajici, ale i zacinajici exportéry
idedlni platformou pro sdileni zku-
Senosti a ziskani know-how z oblasti
vyvozu zdravotnické techniky.

B Ceska republika:
Firmy uvazuji
o presidleni

Ctvrtina ceskych spole¢nosti zvaZuje
presun svého sidla do zahrani¢i. Vedou
je ktomu zejména dariové divody. Firmy
jsou vsak nespokojené i s neprehled-
nosti a nesrozumitelnosti zakonl nebo
$patnou vymahatelnosti prava. Vysledky
vyplyvaji ze spole¢ného prazkumu Aso-
ciace malych a stfednich podnikl a Ziv-
nostnikd a Podnikatelského inkubatoru
pfi VSE v Praze.

O vysledcich podzimniho prazkumu
mezi 290 podnikateli a firmami infor-
moval Podnikatelsky inkubator. ,Pres
80 procent firem povazuje dané
v Cesku za vysoké a statistiky jim davaji
za pravdu,” uvedl| feditel inkubdtoru
Miroslav Krizek s tim, ze podle posledni
zpradvy Eurostatu je sazba dané z pfi-
jma v CR nejvyssi ze viech novych ¢lend
Evropské unie.

Ceskou legislativu povaZuje za nepfe-
hlednou 92 procent respondentl
a 85 procent ji nerozumi. Za vibec nej-
problematictéjsi oblast ma 35 procent
dotdzanych pravé dané, takrka pétina
hodnoti jako nejvice problematickou
oblast pracovniho prava a 15 procent
obcanskopravni oblast.

Od chystanych legislativnich zmén
v oblasti dani ocekdva 32 procent
respondentl zlepseni. Témér polovina
firem si vSak mysli, Ze pajde jen o nevy-
znamné zmény. Zhordeni pak ocekdava
19 procent dotazanych. Vétsi skepsi
citi firmy k chystanym reformam jako
celku. Zlepseni od nich ocekava jen

21 procent respondentt, 27 procent se
boji zhorseni. Okolo 47 procent dotaza-
nych si mysli, ze se situace po reformach
vyrazné nezméni. (CTK)

== Nemecko:
Nasi inzenyyri
ziskavaji pristup
k némeckému
pracovnimu trhu

Od fijna nemuseji jiz Zzadat o némecké
maji univerzitni nebo odborné vyso-
koskolské vzdélani s tézistém v oblasti
strojirenstvi, automobilového primyslu
a elektrotechniky nebo srovnatelnou
kvalifikaci.

Soucasné ziskali zahrani¢ni absolventi
némeckych vysokych skol - libovol-
ného obcanstvi a studijniho zaméreni
- moznost najit si béhem jednoho roku
po svém absolutoriu ve Spolkové repub-
lice Némecko odpovidajici zaméstnani,
aniz by pro néj potrebovali pracovni
povoleni. Tato moznost je samoziejmé
oteviena i obcantm Ceské repub-
liky. Nadale pfritom plati dosavadni
legislativni Uprava, ze obcané novych
¢lenskych statd Evropské unie, ktefi
na zakladé pracovniho povoleni udé-
leného pro konkrétni pracovni misto
za sebou maji nejméné jeden rok zavislé
¢innosti ve Spolkové republice Némecko,
po uplynuti této IhGty ziskavaji mistné,
profesné a casové neomezeny pfistup
k némeckému pracovnimu trhu.

B Ruska federace:
Rusko vstrebava
stale vice
zahrani¢niho zbozi

Dle statistickych udaja ustredni celni
spravy Ruska prevysSil import zbozi
asluzeb za prvnich devét mésicl tohoto
roku o 46,6 procenta ukazatele z roku
minulého. Ve finan¢nim vyjadieni
se jednd o cca 140 mld. USD. Export
z Ruska, se zvysil ve stejném obdobi
tohoto roku pouze o 9,3 procenta. Na-
rlst importu je zaznamenan predevsim
v oblasti ndkupu novych stroji a celych

NOVINKY

technologickych linek, tyto hodnoty
tvori vice nez 50 procent z celkového
objemu. Na tyto zbozZové skupiny je pfi-
tom ve vétsiné pripadd nulové dovozni
clo. Nejvétsi podil na opravdu vyraz-
ném narlstu importu maji podle slov
expertl zvyseni pfijmu obyvatelstva,
zesileni investi¢nich aktivit, upevnéni
sménného kursu rublu, integrace ruské
ekonomiky do svétovych procest atd.

Dansko:
Cesky primysl
navazuje na sveé
davné tradice

V poradi jiz 26. pramyslovy veletrh
HlI INDUSTRI 2007 v Herningu ote-
viel Sance na danském trhu ceskym
firmam, které se veletrhu zucastnily.
Jejich kvalitni produkty, odborné zna-
losti a obchodni zdatnost se setkaly se
zdjmem danskych strojirenskych firem,
které navstivily veletrh za ucelem
vyhledani novych dodavateld v oblasti
subdodavek.

Ve stanku Czech Republic - CzechTrade
se prezentovalo celkem dvanact ¢eskych
firem. Spolec¢nosti B:TECH a.s. Havli¢-
kav Brod, CKD Kutnd Hora a.s. a PEGAS
GONDA Brno mély ve stanku vlastni
expozici, ostatni firmy se prezentovaly
katalogovou formou.

Uc¢ast na veletrhu pFinesla i zpravy
0 Uspésnych pripadech, na kterych se
CzechTrade podilel. Plechové skfiné
do Dénska uspésné exportuje liberecka
firma RAKON, spole¢nost UNITHERM
vyvazi do tohoto teritoria obrabéné
hlinikové odlitky. CzechTrade poskytl
zézemi pro obchodni jednani firem
HOCO CR a danské firmy LIAGRO,
které spolu jiz predtim komunikovaly
prostfednictvim zahrani¢ni kancelare

v Kodani o dodavkach drevénych briket
a paletek.

5'3.‘.,‘.,. m:l m
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I SPECIFIKA TRHU

Cina je tFeti nejvétsi svétovy exportér
Zapojte se do zavodu

o pfizen zapadni Ciny vcas

Ulice pIné drahych aut vsech svétovych znacek, obrovska poptavka po nejluxusnéjsim zbozi, uz
vice nez dvacetilety rist ekonomiky tempem, pfesahujicim 10 procent HDP rocné. Bohati pod-
nikatelé z nejraznéjsSich pramyslovych odvétvi, plnici se milionarské prestizni tenisové kluby.
To je soucasna ,komunisticka” Cina. S komunismem, jak jej zname z historie Ceskoslovenska,
viak toho dnesni Cina kromé nazvu vladnouci strany mnoho spoleéného nema. Tedy alespon
z pohledu ekonomického. Panuje zde naprosto regulerni a velmi tvrdé konkurencni prostredi.

Ivan Vyroubal
Reditel kancelafe CzechTrade, Chengdu
E-mail: ivan.vyroubal@czechtrade.cz

Na druhé strané nelze hovofit ani
o standardnim kapitalismu, protoze
je zde uplatriovan princip centralniho
planovani. Cina je zkratka Cina. V sou-
Casné dobé treti nejvétsi svétovy expor-
tér s rychle rostouci zivotni Urovni své
témér jeden a pll miliardové populace.
S rostouci kupni silou roste i poptavka
po nejraznéjsim zbozi a Cina i pfi zna¢né
Urovni sobéstacnosti skytd dnes obrov-
ské moznosti také pro dovozce. Cinsky
import jde nahoru tempem 20 procent
objemu ro¢né a napfiklad v oblasti
luxusnich vyrobk je dnes Cina druhym
nejvétsim spotrebitelem na svété.

6 www.czechtrade.cz

Ekonomicky boom s sebou viak pfinasi
také rozvirajici se ndzky mezi stéle se
rozsifujici skupinou bohatych lidi a lidmi
s pramérnymi a podprmérnymi pfijmy.
Zvétsuji se rozdily mezi Zivotni urovni
ve méstech a na vesnici i mezi jednotli-
vymi oblastmi rozlehlé Ciny.

Je na zapad cesta
dlouha...

Nejbohatsi vychod Ciny se stal pFiro-
zené ekonomickym a pramyslovym
centrem a potyka se dnes s obrovskou
mezindrodni konkurenci, nedostatec-
nou kapacitou infrastruktury, znecisté-
nim zivotniho prostredi a s rostoucimi
néklady, predevsim diky pozadavkim
na rychly riist mezd. Cina viak neni jen
Peking a Sanghaj. Cinsky trh dnes skyta
fadu pfrilezitosti v doposud ponékud
opomijenych regionech. Jednim z nej-
perspektivnéjsich je zdpadni Cina, pfe-
devsim pak provincie Sec¢uan se svymi
témér devadesati miliony obyvatel
a spravnim centrem Chengdu, které je
se svymi 12 miliony lidi ¢tvrtym nejvét-
§im méstem Ciny. Pravé v tomto mésté
otevrela letos v kvétnu svou druhou
kancelaf v Ciné proexportni agentura
CzechTrade.

.Boj o trh zapadni Ciny je na startovni
care. Je dulezité byt na startu vcas.
Zapojit se do rozbéhnutého zavodu
bude pro ceské exportéry pozdéji
velmi obtizné,” tvrdi rfeditel kancelare
CzechTrade v Chengdu Ivan Vyroubal.
Zapadni Cina se prudce hospodaisky
rozviji, protoze zajmem centralni vlady
i mistni samosprdvy je dohnat rychle
zpozdéni za bohatsim vychodem. Vse
nasvédcuje tomu, Ze pro oblast zapadni

Ciny zlstanou zachovéany danové ulevy
pro zahrani¢ni investory v rozvojovych
z6nach, které byly jinak ve zbytku Ciny
zrudeny. Podle Ivana Vyroubala zde diky
prudkému rozvoji skytaji prilezitosti de
facto vsechny pramyslové obory, vie
ale musi byt v té nejvyssi kvalité. Levné
¢inské produkce je tu dostatek.

Ekologie ma zelenou

Jednim z nejperspektivnéjsich oboru
pro ceské exportéry jsou dnes v Ciné
podle Ivana Vyroubala technologie
na ochranu zivotniho prostredi. Vlada
si problém znecisténi ovzdusi uvédo-
muje a podporuje projekty na zlepseni
situace. | kdyz snaha centralni vlady
obcas nardzi na rozdilné ekonomické
zajmy samosprav jednotlivych provincii,
v provincii Secuan, kterd je mimocho-
dem domovinou pandy velké — symbolu
boje o ochranu Zivotniho prostredi - se
dostdva ekologickym projektam pod-
pory na vsech urovnich.

To byl také davod, pro¢ agentura Czech-
Trade v poloviné fijna zorganizovala
prezentaci ceského primyslu obnovi-
telnych zdroju energie pro potencialni
¢inské partnery. O zajmu o tuto pro-
blematiku hovori i Ucast péti desitek
¢inskych firem. Jak pfi zahajeni pre-
zentace uved| feditel Ufadu na ochranu
zivotniho prostredi v provincii Secuan
Li Heyi, pétilety plan provincie pocitad
s deseti velkymi ekologickymi projekty,
se stavbou vice nez stovky méstskych
Cisticek vody a provozl na likvidaci
odpadu, s vystavbou vice nez 40 zdroju
pitné vody, s vice nez tfemi desitkami
projekty na zamezeni znecis$téni vody
a stovkami mensich projektd na elimi-
naci primyslového znecisténi ovzdusi.



Ceské firmy jiz v oblasti ochrany Zivot-
niho prostiedi v Ciné zaznamenéavaji
uspéchy. Vyrobce kogeneracnich jed-
notek a motord na bioplyn TEDOM
spolupracuje velmi Uzce se spole¢nosti
Vitkovice, a.s. v dodavce technologii
na vyuziti bioplynu. ,Pro podnikani
v Ciné je naprosto nezbytna dlouho-
doba fyzicka pfitomnost. Po telefonu
z Ceské republiky se zde business fidit
neda,” fika zastupce TEDOM v Ciné
Peter Caplicky. Po sedmi letech od ote-
vieni zastoupeni v Ciné uz podle négj
TEDOM tézi z postaveni ,domaci” firmy,
coz pomohlo k realizaci vice nez deseti
velkych zakazek.

Nutnost trvalé pritomnosti na trhu
potvrzuje i Ales Kucera z ¢inské kance-
lare spolecnosti Vitkovice. Ta zde exis-
tuje dokonce od roku 1992 a pfi prlniku
do ostatnich pramyslovych oborlG ji
napomaha postaveni, které si zde firma
ziskala ve strojirenstvi. Vitkovice drzi
v Cin& 30% podil v dodéavkach zalome-
nych htideli.

Obé zminéné firmy vytvofily v oblasti
ekologického  zpracovani  bioplynu
pomérné unikatni efektivni partnerstvi.

Jeho vysledkem je napfiklad nejvétsi
biostanice na zpracovani kachniho trusu
na svété, vybudovana s dotaci cinské
vlady.

Strategii dodavek sluzeb s vysokou pfi-
danou hodnotou pro predni svétové
firmy na ¢inském trhu zvolil Chemopro-
jekt, ktery v roce 2006 podepsal s ¢in-
skou pobockou némecké spolecnosti
Bayer smlouvu na dodéavku svétové uni-
katni technologie na vyrobu kyseliny
dusi¢né. Chemoprojekt je dodavatelem
zakladniho projektu, poskytuje tech-
nickou podporu pfi vystavbé a spous-
téni jednotky a je také spoluautorem
provadéciho projektu. Dodéavka je sou-
casti nejvétsi investice koncernu Bayer
mimo Némecko. V ramci ekologickych,
zemédélskych a védeckotechnickych
programu EU by se Chemoprojekt rad
zapojil i s dalSimi projekty do programt
v ramci vladniho Planu na rozvoj zapad-
nich oblasti Ciny. Stejné jako zéstupci
TEDOM a Vitkovic, také Zdenék Hrd-
licka za Chemoprojekt potvrzuje, Zze
pro Uspésné pusobeni na cinském trhu
je nezbytna trvald pfitomnost. Proto
i Chemoprojekt otevrel v loriském roce
vlastni zastoupeni v Ciné.

NEJPERSPEKTIVNEJSi OBORY V ZAPADNI CINE

e Ochrana zivotniho prostredi
e Strojirenstvi
e Vybaveni pro hotely
arestaurace
e Umélecké vyrobky
(sklo)
e Tézebni technika
(hlubinné doly)

e Hi-tech

e Informacni technologie
(specialni software Sity na miru —
nutnost provozu v ¢instiné!)

e Letecky primysl

e Potravinarstvi
(ceredlie, specidlni mineralni
vody)

PRILEZITOST! I

Cesky export do Ciny prekroéi
letos hranici 400 miliond USD.
Za devét mésicl tohoto roku to
bylo 360 miliont USD (cca 8 mili-
ard K¢), coz je priblizné stejné
jako za cely lorisky rok. | pres rast
exportu cinil loni schodek vza-
jemné obchodni bilance obrov-
skych 119 miliard K¢ ve prospéch
¢inského dovozu do CR.

Cinsky trh vyZaduje
trpélivost... a ¢instinu

Pravé naklady, spojené s trvalou nebo
alespori hodné castou pritomnosti
na ¢inském trhu, jsou podle Ivana Vyrou-
bala z agentury CzechTrade nejvétsi pre-
kazkou pro ceské firmy, predevsim pak
ty mensi. ,Navadzani obchodnich vztaht
v Ciné& mlze trvat i nékolik let. Je nutno
poznat partnera, prizpUsobit se zdejsim
zvyklostem a predevsim domluvit se ¢in-
sky. To viechno stoji penize. Cinsky trh
ma obrovsky potencial, ale rozhodnuti
na néj vstoupit musi mit jasnou dlou-
hodobou strategii i s tim védomim, ze
ndvratnost vlozené investice mlze byt
velmi dlouha.”

Nékteré firmy to uz zjistily a slavi
Uspéch. Sva zastoupeni v Ciné ma dnes
asi 15 exportujicich firem. ,Predstavte
si, 2e k vam do firmy pfijede ¢insky
obchodnik, predd vam katalog v ¢&in-
$tiné, mluvi na vas cinsky a po prvni
kratké navstévé odjede 9 tisic kilometrd
daleko a ¢eka na vasi reakci na nabidku.
Pfedpokladam, ze by cekal marné,”
dodava Peter Caplicky ze spole¢nosti
TEDOM. Priblizné stejny pocit zane-
cha v c¢inské firmé obchodni zastupce,
ktery prijede na jednu kratkou navstévu
do Ciny. Kromé nutnosti trvalé pfitom-
nostiv Ciné tak naraziina dal3i fenomén
¢inského trhu. ,V Ciné se mluvi ¢insky,
touto vétou zacindm kazdy svij seminar
pro eské zadjemce o export do Ciny,”
fika lvan Vyroubal. ,Anglicky se v Ciné
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SPECIFIKA TRHU

opravdu domluvite jen velmi vyjimecné,
prezentace a pisemné podklady v ang-
li¢tiné jsou prehlidkou ztraceného casu.
Pokud nemaéte vizitku v c¢insting, tak ji
nejspi$ nebude nikdo vénovat pozor-
nost. Pfi zajisténi tlumocnika nabadam
rovnéz k velmi peclivému vybéru, pro-
toze cinstina neni jen o mechanickém
prelozeni vét. Je potfeba obsah podat
tak, aby byl v ¢instiné pochopitelny.”

Cina kromé nejvétsich bariér v podobé
vzdalenosti a jazyka ma i dalsi zalud-
nosti, které mohou ceského exportéra
prekvapit. Pfedevsim je tam vSechno
nesrovnatelné vétsi. Jestlize mésto
s milionem obyvatel je zde povazo-
vano za velmi malé méstecko, podobné
porovnani plati i u podnikatelskych sub-
jektd. Ceska firma je pro ¢&inského part-
nera velmi casto jednoduse kapacitné

8 www.czechtrade.cz

pfilis mala. MUze mit velmi dobry vyro-
bek, vyborné podminky, ale pozada-
vek na objem dodavky casto nékolika-
nasobné prevysuje maximalni vyrobni
kapacity. A cinsky partner upfednost-
fiuje jednoho velkého dodavatele pred
vétsim poctem dodavatelt malych.

Odlisné je i podnikatelské klima. ,1 kdyz
jsem se za svého plsobeni v Ciné nese-
tkal s néjakymi abnormalnimi byrokra-
tickymi prekazkami, funguji tady pro-
sté ufady jinak. Cinska ekonomika neni
povazovéna za trzni ekonomiku mimo
jiné proto, Ze tu plati naprosto odlisné
ucetni standardy. Také podpis v Ciné
neni nic, razitko je vSechno,” dodavé
Ivan Vyroubal. V Ciné nema problém
podepsat kdokoliv cokoliv, protoze pod-
pis zde nema po pravni strance zddnou
hodnotu. To se vaze i k dalSimu nebez-

peci, na které v posledni dobé ceské
firmy narazeji, a to podvodné jednani
nékterych cinskych ,firem”. Mnozi se
pfipady, kdy ceska firma je pozvana
do Ciny k podpisu lukrativniho kon-
traktu. Vynalozené nemalé prostiedky
na cestu do Ciny, pfedrazené sluzby
a dalsi vydaje se pak ukazi jako zby-
tecné, protoze obchod byl pouze fingo-
vany. ,Je to ale vSechno véci rozumného
uvazovani a provéreni si nabidky. Jest-
lize vyjednavani obchodniho pfipadu
v Ciné trvd mésice, nékdy i roky, pak
jakakoliv takovato nabidka na bles-
kovy kontrakt je podezreld,” tvrdi Ilvan
Vyroubal. ,Ta poptavka z cinské strany
je legalni, poptavajici firma taky vét-
Sinou skutecné existuje, i kdyz nékdy
tfeba jen nékolik dni. To, Ze si takova
firma rfekne o néjakou platbu predem
jako podporu kontraktu, muze byt také
legalni. Je uz pak pouze véci zvazeni
obchodnihorizika, zda takovou nabidku
pfijmout. Dokud jim na to nékdo skoci,
budou to stale zkouset,” pridava své
zkugenosti Peter Caplicky. Potvrzuje ale,
Ze s naprostou vétiinou firem je v Ciné
jednani velmi seridzni.

PFi vstupu na cinsky trh mUze byt podle
lvana Vyroubala vyhodné v nékterych
pfipadech vyuzit mistni firmu jako
partnera. Partnerské firmy ale vétsi-
nou zastupuji vice firem ze zahranici
a vénuji se pak jen tomu byznysu, ktery
se dafi nejlépe. ,Pokud ma ceskd firma
tu trpélivost a dostatek zdroju, aby si
mohla dovolit vlastni trvalé zastoupeni
v Cing, stava se po nékolika letech fir-
mou ,mistni” a je pro ni tudiz uzavirani
kontraktd mnohem jednodusi.

Bariérou uspéchu na ¢inském trhu muze
Casto prevladd kritérium ceny nad kri-
tériem kvality a prednost dostava lev-
néjsi vyrobek nizsi kategorie. Své o tom
vi i Vitkovice. ,Napriklad nase nadrze
na vyrobu bioplynu maji zivotnost mini-
malné 40 let, protoze tak dlouho uz ty
nejstarsibez problémd funguji. Cinského
partnera ale ¢asto zajima momentalni
cena. Neuvazuje v ramci dlouhodobé
investice. Nepocita, ze bude muset
nekvalitni vyrobek ménit tfreba kazdych
deset let a Ze nakonec bude cena mno-
hem vyssi,” uvadi Ales Kucera.

Nezastupitelna role
statni podpory

Vitkovice, Chemoprojekt, Tedom
a dokonce i CEZ, ktery se rovnéz ucastnil

fijnové prezentace agentury CzechTrade
a ktery ma v Ciné zajem o trh obchodu



s emisnimi povolenkami, jsou bud' firmy
velké, nebo firmy s bohatymi zkuse-
nostmi na cinském trhu. Presto vsak
svorné tvrdi: ,Cina je zemé&, kde mozna
vice nez kdekoliv jinde plati autorita
predstaviteld statu jako podpora k pro-
sazovani ekonomickych zajmu. Potfebu-
jeme vice takové podpory.”

.Otevreni kancelare CzechTrade
v zapadni Ciné bylo pro nas velmi
dulezité. | kdyz prosadit se u obchod-
nich partnerd musime sami, vladni
proexportni agentura je velmi dllezity
kontaktni bod a pomaha otevirat dvere.
Cina je obrovskd a kanceldfi Czech-
Trade bychom zde potfebovali i vic,”
fika Zdenék Hrdlicka z Chemoprojektu.
Na prezentaci, kterou usporada vladni
agentura, pfijde podle ngj v Ciné roz-
hodné vice zdjemcl, nez na béznou
akci komerc¢niho charakteru. A nejen
Ze prijdou. Prezentace vyvolala i nék-
terd konkrétni jednani nad moznosti
spoluprace.

.Po nékolika letech pfitomnosti na ¢in-
ském trhu, po nékolika Uspésnych
realizovanych projektech jsme porad
prece jenom firmou zacinajici a pod-
pora CzechTrade predevSim v oblasti
propagace je pro nas nenahraditelnd,”
potvrzuje Peter Caplicky z Tedomu.
Ekologické projekty jsou casto projekty
s dotaci vlady nebo mistni samospréavy
a vladni proexportni agentura ma
na mistni orgdny a organizace mnohem
lepsi kontakty, nez samotné firmy.

.Ceskému exportu by ale urcité pro-
spéla lepsi prezentace Ceské republiky
jako takové. Predstavitelé vlad jinych
zemi se zde objevuji mnohem (cas-
téji, uzaviraji daleko vice bilateralnich
dohod na vladni urovni, organizuji nej-
rlznéjsi mise, vedené vysokymi statnimi
predstaviteli. Tady mame jesté co doha-
nét,” fika Ales Kucera. Navic je podle
zastupcu ceskych firem tfeba myslet
na to, ze model jednotné prezentace CR
po celém svété ma sva omezeni. ,Logo,
symboly to ano, ale co se tyce napfriklad
byznysu, kazda zemé chce néco jiného.
V Americe tfeba uzasnou nad malova-
nymi kraslicemi a figurkami ze slamy,
protoze ruc¢ni prace je zde velmi cenéna.
Na druhé strané v Ciné tim viibec nikoho
neohromite, tady se musite prezento-
vat nécim nejvétsim, nejlepsim, nej-
vykonnéjsim, prvnim..,” dodava Peter
Caplicky.

K pozici vladni agentury v Ciné feditel
kanceldare v Chengdu Ivan Vyroubal
na zavér dodava: ,V Ciné se da para-
doxné dostat k informacim, které bézné

nejsou dostupné. CzechTrade ma pfi-
stup do ¢inské celni databaze a mizeme
tak c¢eskym firmam nabidnout unikatni
informace, které ma dnes jen nékolik
malo subjektd v Evropé. Jsme schopni
u kazdé polozky velmi rychle zjistit,

PRILEZITOSTI

lych letech dovezlo, za kolik penéz, kdo
to dovezl, odkud, kolik z které zemé
atd. S tim uz se da néco délat. V Ciné je
spousta zajimavych informaci, jen védét,
kde je hledat. Tady nam statut narodni
agentury urcité hodné pomaha.” &

kolik se tohoto zbozi do Ciny v minu-

Chengdu je dvanactimilionové moderni mésto, které doposud slouzilo cizincim
spiSe jako vychozi bod pro horskou turistiku. Podnikatelé toto mésto a celou
provincii Secuan teprve objevuiji. | to je divod, proc¢ je zde ,béloch” na ulici
stale jesté tak trosku raritou. Chengdu ma specifické klima, kde neni v podstaté
po cely rok vidét modra obloha. Mésto totiz lezi v kotling, seviené az sedmitisi-
covymi horskymi velikany, je zde pomérné znacna vlhkost, takze nad oblasti se
diky malé cirkulaci vzduchu neustale vznasi mlzny opar. | presto, ze je Chengdu
¢tvrtym nejvétsim ¢inskym méstem, nejedna se o opar smogovy.

Samotnou kapitolou je secuanska kuchyné. Je potrfeba hovofit o kuchyni secu-
anské, nikoliv ¢inské, protoze ma opravdu sva specifika. Pokud vam nedéla pro-
blémy lopata ¢ili mnozZstvi papricek a feferonek v kazdém jidle, pak se muzete
tésit na opravdovy gurmansky zazitek. Pro ten je ale potreba jit do néjaké kla-
sické mistni jidelny. Nabidka ve velkych hotelich toho se se¢uanskou kuchyni
moc spolecného nema.

Jako kazdé podobné velkomésto se i Chengdu potykd s dopravnimi zacpami,
predevsim v odpolednich Spic¢kach. Z naseho pohledu ponékud chaotickému
stylu fizeni dodavaji pikantnost statisice cyklisti a mopedl (mopedy jsou
vsechny na elektromotor). | kdyz praveé kola, riksi a mopedy dodavaji ¢inskému
méstu ten spravny kolorit, vlada se je snazi vyrazné redukovat. Stejné jako pou-
licni prodavace nejriznéjsich voriavych a chutové znamenitych specialit. Kromé
hotelu a letisté se anglicky nedomluvite v podstaté nikde. Pokud pojedete
nékam taxikem — velmi levny zpUsob dopravy — méjte u sebe vzdy cil své cesty
napsany v ¢inském znakovém pismu.
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Projekty Svétové banky
do roku 2008

Pomoci ¢eskym firmam uspésné obstat v projektech financovanych Svétovou bankou (SB) si dal
pred rokem do vinku zastupce Svétové banky, ktery pusobi v ramci CzechTrade, Mgr. Tomas Rou-
sek. Jeho snazeni se pomalu ale jisté prehouplo do dalsiho roku. A tak jsme byli zvédavi, jak se
diva na uplynulé obdobi a samoziejmé jakou strategii pro ¢eské firmy chysta.

Mgr. Tomas Rousek

PSLO/zastupce pro projekty

Svétové banky CzechTrade

E-mail: tomas.rousek@czechtrade.cz

Jiz vice nez rok maji ceské firmy, které
se chtéji ucastnit projektd financova-
nych Svétovou bankou, mozZnost vyuzi-
vat Vasich sluzeb. Dafi se Vam napliio-
vat jejich predstavy?

Pokud bych mél bez vétsiho rozmysleni
fici, zda se pomoc ceskym podnikim
dafi, tak myslim, Ze stejné jako cokoliv
jiného v Zivoté — néco jde lépe a néco
har. Libi se mi, Ze na zdkladé mnoha
vlastnich prezentaci, seminafa, ale
i ,pohostinskych” vystoupeni na akcich
poradanych jinymi subjekty maji c¢eské
firmy povédomi o mé existenci. Je
dobre, Ze se utvofila silnd (a samo-
zfejmé neuzaviend) skupina vaznych
zdjemcl o Ucast v projektech Svétové
banky, a dobry pocit méam i z akci ,vyu-
kového charakteru”. Rezervy citim stale
v komunikaci nebo chcete-li ve zpu-
sobu predavani informaci o konkrét-
nich projektech. Proto mam radost,
Ze v téchto dnech jiz Ize najit vybér
vsech mnou publikovanych pfilezitosti
na zvlastni webové strance v rdmci stra-
nek www.czechtrade.cz, a tak doufam
ve zlepseni.

Takze prevazuji pozitivni pocity?
Rozhodné. | kdyZz samoziejmé jsem

jako vétsina lidi netrpélivy a uz bych
chtél hléasit do koordina¢ni centraly

10 www.czechtrade.cz

PODNIKATELE

‘“}l PRO

S
Crechirade

PSLO ve Svétové bance v Pafizi ne jeden
uspésny projekt pro dodavatele z CR
za rok, ale desitky, prfestoze sam viude
nabadam k trpélivosti, kterd obzvlast
v projektech vétsiho charakteru nese
ovoce. Jak fikd nds charismaticky fran-
couzsky koordindtor a feditel odboru
vnéjsich vztahG Svétové banky Gilles
Garcia, v projektech financovanych ban-
kou se ,rozhoduje” dva az tfi roky poté,
co jako dodavatel zacnete s pfipravou
nabidek.

Vidite po prvnim roce ¢innosti néjaké
zjevné slabiny ceskych firem?

Kdyz pominu obecné znamé véci, jako
Zze moznosti nasich firem samoziejmé
nedosahuji ~ kapacity  technického
a finanéniho zazemi koncern, jako je
napfiklad némecky Siemens, ¢i levné
pracovni sily jakou ma reknéme indicky
Bhell, tak bych rekl, Ze je to nékdy mala
odvaha prozkoumat oblasti, které ne-
jsou pro nase firmy az tak tradicni. Stéle
vidim nevyuzity potenciadl zkusenosti,
které jsme nabyli pfi feSeni problém
privatizace a nasledné sjednoceninorem
a procesl s Evropskou unii. Dovedete si
predstavit, v kolika rozvojovych zemich
tyto problémy pravé fesi nebo resit
budou? Témér ve vsech. A na velkou
vétsinu privatizacnich projektl si pUjcuji
vyhodné penize od Svétové banky.

ALL INCLUSIVE

soucasnosti

Cim se
a pro jakou strategii jste se rozhodl
do druhého roku Vaseho pusobeni
v CzechTrade?

zabyvate v

Obecné jsem rad, Ze mohu konstatovat,
Zze pomalu kon¢i obdobi prezentacni
a ,osvétové” ¢innosti. | kdyz samozrejmé
neodmitdm zadné pozvani na akci, kde
mohu obecné predstavit projekty Své-
tové banky, jejich smysl a takzvany pro-
jektovy cyklus, tézisté své dalsi ¢innosti
vidim predevsim v kombinaci vyuky,
informaci o konkrétnich projektech




a komunikaci se Svétovou bankou, pfi-
padné se zadavatelem tendru, pfi pfi-
pravé nabidek a (na to se tésim nejvic)
realizaci dodavek.

Muzete byt konkrétné;jsi?

Pokud hovofime o akcich na podporu
znalosti vybérovych Fizeni a tvorby
nabidek, v nejblizsi dobé poradam
11. prosince na RHK v Brné dalsi inter-
aktivni seminar s nazvem ,Jak uspét
v projektech Svétové banky”, ktery
je jakymsi pokracovanim uspésného
seminare z brfezna tohoto roku. Dalsi
novinkou bude po Novém roce spusténi
e-learningového kurzu, ktery v rdmci
moznosti zabavnou formou seznami
projektmanazery v sedmi lekcich, jak
postupovat, kdyz se rozhodnou zucast-
nit se vybérového fizeni pro projekt Své-
tové banky. A protoze bude v anglickém
jazyce, zaroven bude slouzit i jako jakysi
slovnik terminologie vyrazl, pouziva-
nych v mezindrodnich tendrech. Pra-
covni néazev je ,How to Make the Bid
(for the World Bank Project)"”.

Co se tyka informaci o konkrétnich ten-
drech, jak uz jsem naznacil, staci nyni
na webu www.czechtrade.cz rozklik-
nout oddil Projekty SB a dale ,vypsana
vybérova fizeni” a mate kazdy tyden
aktualizovany seznam pfilezitosti. Podo-
tykam, Ze prevazovat by mély takzvané
.,Obecné anotace tendrd”, protoze to je
to pravé stadium, kdy zacit s pripravou
na budouci nabidku.

Mél byste néjaky bonus na zavér?

Jeden bych chtél urcité zminit. Pro-
jekt PSLO pocital plvodné s misi ces-
kych firem do sidla Svétové banky
do Washingtonu. Po konzultacich se
svymi kolegy PSLO i pfimo s pracovniky
SB jsem ale zjistil, Zze takovato mise ma
prakticky vyznam spise v pfipadé pro-
bihajicich realizaci zavedenych doda-
vatelG. Pro mapovani pfilezitosti maji
pro firmy daleko vétsi prinos cesty
do konkrétnich destinaci tretiho svéta,
takzvané ,field missions”. A protoZe se
vyskytla prilezitost v podobé zamyslené
mise mého belgického kolegy do Etio-
pie, nevdhal jsem a v pfipadé zajmu ces-
kych firem se rozhodl pfipojit. DGvodem
jenejento, ze Johann Malin mé za sebou
jiz nékolik takovychto uUspésnych misi,
ale také to, Ze Etiopie je zemé s velkym
potencidlem pro projekty SB, je byvalou
tradi¢ni exportni zemi ¢eskych firem a je
tedy na co navazovat, a v neposledni
radé bude nase mise dalsi prilezitosti
po obchodni misi, uspofddané Hospo-
dafskou komorou CR v ¢ervenci. &

TEMA I

ANOTACE PROJEKTU SVETOVE BANKY

Projekty Svétové banky jsou dodavky zbozi nebo sluzeb (tendry) do zemi
tretiho svéta, financované nékterou financni instituci v ramci Svétové
banky (IDA nebo IBRD).

Za ucelem vybéru nejvhodnéjsiho dodavatele je prijemce pUjc¢ky povinen
vypsat vybérové fizeni (tendr), kterého se mohou zucastnit vhodni zajemci
o poskytnuti doddavek ¢i sluzeb z celého svéta, tedy i z CR.

Zajemci musi splnit kritéria, danda specifikacemi tendrové dokumentace,
poskytnout pozadované reference a bankovni zaruky za nabidku
a provedeni dila.

Samotnému vypsani konkrétnich vybérovych fizeni predchazi takzvana
~obecna anotace projektu”, ktera je publikovdna v dobé schvéleni pujcky,
a ktera popisuje dodavky, které budou predmétem budoucich tendra.
Zajemci o ucast v libovolné casti projektu dle obecné anotace pak mohou
pozadat o zarazeni na seznam firem, kterym budou ozndmeni o vypsani

vybérovych fizeni zasildna pfimo.

~MISE ZA PROJEKTY SB“

Dovolte mi, abych srdecné pozval
zdjemce o Ucast v takzvané ,field
mission” do hlavniho mésta Etio-
pie Addis Abbeby. Mise se usku-
tecni v ramci projektu PSLO Svétové
banky a je spoluorganizovdna mnou
a mymi kolegy z Belgie (Johann
Malin), Islandu (Birgitt Sigmansdétir)
a Madarska (Karakoé Korina). Cilem
je prezentovat nase firmy u instituci,
které maji primo na starosti pro-
jekty financované Svétovou bankou.
Na pripravé se téz podili Obchodni
komora Etiopie. Uéast neni ome-

- ETIOPIE (8. - 15. 3. 2008)

zena oborové. V pripadé ceskych
zajemcl o energetické projekty je
mozné zorganizovat téz prezentaci
pro Ethiopean Electric Power Corpo-
ration (EEPCO).

Tésim se na vas,

et MQW adl

&
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TEMA

Trpélivosti k uspéchu

GEOtest Brno a prazsky SKODAEXPORT

jsou toho dlkazem

Témér na vsech setkanich, jednanich a seminafich o projektech
Svétové banky, at se odehravaji v Ceské republice ¢&i v zahra-
nici, unisono zazniva jako light-motiv, ze klicem k uspéchu
a k dodavkam pro Svétovou banku je trpélivost, znalost pro-
stfedi a nékdy i postup od mensich akci k vétsim projektam.

Malokdo uspéje v prvnim roce svého
snazeni. Dokladem toho, Ze vyse jme-
nované se vyplaci, jsou priklady dvou
firem, z nichZ jedna v tomto roce rea-
lizuje dodavku na Filipinach, a druhé je
blizko uspéchu v Turecku. Shodou okol-
nosti obé pusobi v odvétvi energetiky.

GEOtest Brno zacinal na Filipinach
v letech 2003-5 jako konzulta¢ni firma
v rdmci projektu ,Rozvoj malych vod-
nich elektraren” v gesci Ministerstva
primyslu a obchodu Ceské republiky.
Znalost prostredi, profesionalita a nava-
zani vybornych pracovnich vztahu se
zdkaznikem se vyplatila i v budoucnu.
Koncem roku 2006 ziskdva a zahy
zacina realizovat kontrakt na dodavky
technologie pro malou vodni elekt-
rarnu v Seville. Tento kontrakt prinesl
konsorciu firem (kromé GEOtestu jsou
to Strojirny Brno a INGOS) dodavky
za vice nez 50 miliont korun.

12 www.czechtrade.cz

Prazsky SKODAEXPORT je firmou
s dlouholetou tradici v dodavkach
investi¢nich celkd po celém svété,
a tedy i v dalsi ze zemi, kterad vyuziva
pUjcek Svétové banky, Turecku. A pro-
toze ma SKODAEXPORT v této zemi
i svoje zastoupeni a roky spoluprace
provérené vztahy se zakaznikem, samo-
zfejmé& nemohl zlstat stranou jeho
zajmu projekt rehabilitace elektrarny
Afsin Elbistan, financovany Svétovou
bankou. V soucasné dobé probéhlo
posledni kolo hodnoceni dvou zajemct
o dodavky zafizeni, kterymi jsou japon-
ska firma Hitachi a konsorcium firem
Babcock Borsick a SKODAEXPORT (spolu
s tureckym dodavatelem stavebni ¢asti).
Pokud na prelomu roku kvalitni tym
zkusenych expertl okolo ing. Rapanta
aing.Rathouského uspéje, bude to dalsi
dukaz toho, ze trpélivost a dlouhodobé
dobré vztahy se zakaznikem nesou
v projektech Svétové banky ovoce. B

7 vlastnosti
zajemce o tendry
Svétové banky

Trpélivost

| kdyz se zpocatku nemusi dafit
zvitézit v tendru, konecny Uspéch
je korunovan témér absolutni jisto-
tou plateb od zakaznika i v zemich,
kde je platebni moralka slabsi. Byt
dodavatelem pro projekt finan-
covany Svétovou bankou je navic
skvélou referenci.

Presnost

Pozorné nastudovani tendrové
dokumentace je zaklad uspéchu.
At uz pro presné splnéni vsech
technickych a obchodnich speci-
fikaci zadani nebo kalkulaci ceny.
Po podani nabidky nebude brat
zadavatel zretel na vase , prominte,
ja zapomnél a opravim to...”

Aktivita

Pred podanim nabidky nikdy
nevadhejte vznést jakykoliv dotaz
k zadani, pokud vam neni néco
jasné. Zadavatel je povinen vam
odpovédét. Naopak po podani
nabidky jsou dotazy nepfipustné
a zadavatel nebude reagovat az
do vyhladeni vysledkd.

Dobra informovanost
Znalost prostredi je dalSim zakla-
dem Uspéchu. Pokud nemate svého
zastupce v zemizadavatele, vyuzijte
vSech moznych zdrojd k ziskani
informaci: obchodni zastoupeni,
CzechTrade, Pre-Bid Meetings...

Sebekriticnost

Tam, kde nestaci vase kapacity
nebo neni dostatek ¢asu na kvalitni
samostatnou nabidku, vyplati se
nebat se spojit sily s dalSimi zajemci,
pfipadné vyhodnotit Sance jako
nizké a nabidku nepodat.

Sebevédomi

| v tendrech Svétové banky plati, ze
ten, kdo pristupuje k nabidce dobre
pfipraven a s davérou ve vlastni sily,
ma vétsi Sance uspét.

Dochvilnost

| jedna minuta zpozdéni pfri
podani nabidky znamena neprijeti
nabidky a nemilosrdné vylouceni
ze soutéze.



Exportni cena DHL

Jubilejni 10. ro¢nik Exportni ceny DHL ptilakal
dosud nejvétsi pocet soutézicich firem

PROJEKTY N

Celkovy obrat 236 soutézicich firem v roce 2006 dosahl témér 51 miliard korun a celkovy export
26 miliard korun. Kazdy z ucastnikt primérné zrealizoval vyvoz za 110 miliont korun s pramér-
nym obratem 215 miliond. Export se na obratu firem podili témér 51 procenty. Mezirocni nartst
exportu dosahl za vsechny soutézici 24 procent.

Soutéz pro malé a stfedni exportéry,
Exportni cena DHL, letos slavila desaté
narozeniny stejné jako CzechTrade.
Spole¢nost DHL Express CZ ve spolu-
praci s vladni agenturou CzechTrade
spole¢né udéluji toto prestizni oce-
néni malym a stfedné velkym export-
nim firmam v Ceské republice s cilem
poukazat na jejich vyznam pro ceskou
ekonomiku.

Letosni novinkou soutéze se stal bez-
platny specializovany seminar Czech-
Trade zaméreny na praktické vyuziti
logistiky pro zvyseni exportu. V ramci

seminare se firmy seznamily napfiklad
s vyhodami a pfinosy vyuziti Free zén
nebo se specidlnimi druhy kontejnert
pro bezpecnou a efektivni dopravu
v mezinarodnim obchodé. ,Organizaci
seminafe jsme chtéli podékovat sou-
tézicim firmam za jejich zajem o soutéz
a zaroven je sezndmit s novymi trendy
v oboru, v némz podnikaji,” uvedla
Zuzana Synkova, reditelka odboru
exportnich sluzeb CzechTrade.

Loni se Exportni cena DHL otevrela
SirSimu okruhu ceskych podnikateltd
ve viech regionech Ceské republiky.

.Cilem tohoto kroku bylo dosdhnout
zvySeni motivace exportérl ve vybra-
nych regionech Ceské republiky.
Letosni rekordni ucast soutézicich ndm
ukazala, Ze jsme se vydali spravnym
smérem,” dodava Jifi Stojar, generdlni
feditel DHL Express CZ.

Hodnoticim kritériem soutéze je index,
ktery se vypocita jako nasobek mezi-
rocniho rlstu exportu a podilu exportu
na obratu. Na zakladé ziskanych
vysledkt je urceno poradi a spole¢nosti
jsou rozdéleny do kategorii. B

Vitezove Exportni ceny DHL 2007

Vitézové soutéze prevzali na slavnostnim galaveéeru v prazském Svandové divadle v poloviné
listopadu ceny v celkové hodnoté pres jeden milion korun. Kromé hlavnich organizatori sou-
téze — spolecnosti DHL Express Czech Republic a agentury CzechTrade - je vénovaly spolecnosti
Letuska.cz, Veletrhy Brno, Dun & Bradstreet a White&Case.

Kategorie , Stredné velkd spolecnost”
(pro spolecnosti s ro¢nim obratem do 1,5 miliardy K¢ a do 250 zaméstnancu)

1. misto:
MONTSERVIS PRAHA, a.s.

2. misto:
VARI, a.s

3. misto:
Mikroelektronika spol. s r.o.

Kategorie ,,Mala spolec¢nost”
(pro spolec¢nosti s ro¢nim obratem do 300 miliont K¢ a do 50 zaméstnanct)

1. misto:
Bauer-Agromilk, a.s.

2. misto:
OLTIS s.r.o.

3. misto:
BAUER TECHNICS s.r.o.

Vitéz kategorie ,Exportér teritoria — USA”

BAEST, a.s.

Vitéz kategorie ,Exportér regionu — Ustecky kraj”

ADLER Czech, s.r.o.

Soutéz , Exportér teritoria — Latinska Amerika”

Mikroelektronika spol. s r.o.

Nejuspésnéjsi klient CzechTrade

INCO engineering s.r.o.
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B PROJEKTY

L. & 4

Nejuspésnéjsi klienti CzechTrade
v ramci Exportni ceny DHL 2007

V letosnim ro¢niku soutéze o titul ,Nejuspésnéjsi klient CzechTrade” byly v ramci Exportni ceny
DHL vyhodnoceny vysledky celkem 50 ceskych firem, které se pfihlasily do soutéze a soucasné
vykazuji uspésné vyuziti sluzeb CzechTrade. Tyto firmy vyvezly v roce 2006 zbozi v celkové
hodnoté vice nez 5,5 miliardy korun. S podporou sluzeb CzechTrade - informaci o exportnich

prilezitostech, asistence zahrani¢nich kancelafi, exportniho vzdélavani a dalSich - hodno-
cené firmy uzavrely nové exportni kontrakty nebo vyvezly zbozi v celkové vysi 1 miliardy

a 334 miliond korun.

Vitézemkategorie adrzitelem titulu
se stala firma INCO engineering
s.r.o., kterd je dlouholetym klientem
CzechTrade a lidrem jedné z alianci
pod kFidly této vladni agentury — Ceska
dobyvaci technika (CDT). Firma Uspésné
vyvazi ceské tézni stroje a zafizeni pro
vertikalni dopravu v hlubinnych dolech.
S asistenci agentury CzechTrade v roce
2006 uzaviela (i realizovala vyvozni
kontrakty v hodnoté pres 695 milion(
korun. Z rukou reditelky odboru pod-
pory exportu MPO Mgr. Jany Adam-
cové prevzal ocenéni generalni reditel
spolec¢nosti Ing. Antonin Jaros.

V kategorii ,Nejuspésnéjsi klient Czech-

Trade” ale bodovaly také dalsi firmy,
kterym se podafilo Uspésné vyuzit pod-
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CERTIFIKAT

pory MPO poskytované prostiednic-
tvim agentury CzechTrade.

Za vitéznou firmou INCO engineering
s.r.o. se umistily spolec¢nosti Biomac
Ing. Cerny s.r.o. a ELFE, s.r.0., jejichz
podpofeny vyvoz se rovnéz méfi
ve stovkach miliond korun.

Firma Biomac pana inzenyra Cerného
ziskala titul ,Nejuspésnéjsi klient
CzechTrade” v lonském roce a stale
Uspésné exportuje na zakladé sluzeb
a kontaktl, které ji v minulych letech
pomohli vybudovat zahranic¢ni specia-
listé CzechTrade. Naproti tomu krnov-
ska spole¢nost ELFE je v soutézi no-
vym objevem a jejimu majiteli, panu
Majzlikovi, pfejeme pokracovéani této
Uspésné tradice. B

1. misto
INCO engineering s.r.o.
kontrakty s asistenci CzechTrade
v hodnoté pres 695 miliond korun

2. misto
Biomac Ing. Cerny s.r.o.
kontrakty s asistenci CzechTrade
v hodnoté pres 180 milionu korun.

3. misto
ELFE, s.r.o.
kontrakty s asistenci CzechTrade
v hodnoté pres 110 miliont korun.

Kontrakty v hodnoté desitek
miliont korun pfinesly sluzby
CzechTrade dalSim 9 soutézicim
firmam:

Pragoimex a.s.
Panbex s.r.o.

Retigo s.r.o.

Pumpa a.s.
Armatury Group a.s.

ISA Praha a.s.

Eximet Trafo spol. s r.o.
GEOtest Brno, a.s.
Znojemské Strojirny, s.r.o.
Vyvoz dalSich 12 ucastnikud letosni
soutéze stoupl diky sluzbam
agentury CzechTrade o kontrakty
v fadu miliond korun a dalSich

13 jiz uspésné uzavrelo prvni
kontrakty v ¢astkach nizsich.



PARTNERI IR

O EGAP se vyvozci mohou oprit
Jiz 15 let podporuje ¢esky export

Exportni garancni a pojistovaci spolecnost, a.s. (EGAP) vznikla pfed patnacti lety jako statni avé-
rova pojistovna se zamérenim na pojistovani vyvoznich tuvéra proti teritoridlnim a komerénim
rizikim spojenym s vyvozem zbozi a sluzeb z Ceské republiky. Spolu s Ministerstvem pramyslu
a obchodu, Ceskou exportni bankou a agenturou CzechTrade je souéasti systému statni podpory
exportu. EGAP nabizi své pojistné produkty v rozsahu srovnatelném se zahrani¢nimi ivérovymi
pojistovnami. Jeho sluzby jsou nastaveny tak, Ze jsou schopny reagovat na rtzné individualni
pozadavky vyvozcd a bankovnich ustavi financujicich export. Na novinky, které chysta EGAP pro
své klienty, a dalsi spolupraci v ramci systému statni podpory exportu jsme se zeptali predsedy
pfedstavenstva a generalniho feditele EGAP Ing. Pavla Parizka.

Ing. Pavol Parizek
predseda predstavenstva
a generalni feditel EGAP

Blizi se nam konec roku, a tak se nabizi
otazka, jaké chysta EGAP v pristim roce
novinky pro své klienty?

Chceme se vénovat predevsim zlep-
Sovani podminek pojisténi a kom-
fortu jeho wuzivatell, tedy ceskych
exportérd a bank financujicich cesky
export. Zhruba pred rokem jsme zara-
zenim novinek v podobé pojisténi
uvérd na financovani investic v zahra-
ni¢i a pojisténi bankou financovanych
dodavatelskych  avérd  zahrani¢nim
kupujicim zaokrouhlili nasi nabidku
pojistnych produktl na rovny tucet.
V soucasné dobé tak nabizime ceskym
exportérum a investorim portfolio
sluzeb, které je nejenom dokéze zbavit
prakticky jakéhokoliv rizika spojeného
s vyvozem a investovanim, ale navic
jim jesté vyrazné usnadfiuje pfistup
k finan¢nim zdrojum. Ted budeme pre-
myslet a pracovat na dalsi optimalizaci
pojistnych sazeb a rozsahu spolulcasti
u nékterych typl pojisténi tak, aby-
chom pfi dodrzovani vSech mezina-
rodnich umluv a zavazkd, tykajicich se
nasi sféry ¢innosti, maximalné snizovali
financ¢ni zatéz pojisténych. Jesté vice
nez dosud se zaméfime na podporu

vyvozu vyrobkd a sluzeb s vysokou pfi-
danou hodnotou a také na podporu
.nhehmotného” vyvozu, tedy moder-
nich technologii, softwar apod. Pevné
véfim, Ze se také podafi dotdhnout
do Uspésného konce jednani s Evrop-
skou komisi o moznosti nabizet pojis-
téni se stdtni podporou malym exporté-
ram, ktefi jsou ekonomicky nezajimavi
pro soukromé uvérové pojistovny a tak
prakticky nemaji zddnou $anci, jak se
pojistit proti riziku, Ze jim zahrani¢ni
odbératel za jejich zbozi ¢i sluzby vcas
a radné nezaplati.

Partnerem EGAP v naplinovani Exportni
strategie Ceské republiky pro obdobi
2006-2010 je agentura CzechTrade.
V c¢em vidite pfinosy vzdjemné spolu-
prace a jakym smérem by se méla ubi-
rat do dalSich let?

My mame s agenturou CzechTrade
kazdy své pole plsobnosti, ale zaroven
jsme, feceno sportovni terminologii,
spoluhraci v tymu, ktery ma na dre-
sech napsano Statni podpora exportu.
Kromé toho, Zze pomérné intenzivné
spolupracujeme napfiklad na obsahové
i formalnistrance portalu pro podnikani
a export Businessinfo.cz, na jednotné
prezentaci sluzeb stdtu pro exportéry
ve formé pravidelné aktualizované pub-
likace Export v kostce nebo na projektu
Exportni akademie, uréené zacinajicim
¢i méné zkuSenym exportérim, podi-
lime se také spolec¢né jesté s Hospodar-
skou komorou CR na provozu sité regi-
onélnich exportnich manazerG. Jejim
prostfednictvim chceme byt nablizku
nasim potencidlnim klientdm ve vsech
regionech a predkladat jim komplexni
nabidku statu v oblasti podpory vyvozu.
Domnivdm se, Ze nase pfisti spoluprace
by se méla ubirat pravé smérem hle-

dani dalsich forem ucinného oslovo-
vani at uz stavajicich nebo i zacinajicich
exportéru.

V letosnim roce EGAP slavi patnacté
vyroci existence. Co povazujete za nej-
vétsi uspéchy?

Za nejvétsi uspéch povazujeme to, Ze se
EGAP tési dobrému renomé jak doma,
tak i v zahranidi, Ze ke svému provozu
nepotiebuje zadné statni dotace, ze
kazda koruna, kterou stat na zacatku
vlozil do jeho pojistnych fondd, se mno-
honasobné vratila v podobé podpore-
ného exportu a Ze dnes EGAP disponuje
dostatecné vysokou pojistnou kapaci-
tou a natolik zkusenym tymem, aby byl
pro vsechny zdjemce o pojisténi rizik
spojenych s mezinarodnim obchodem
prospéSnym partnerem. B
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AKCE

Nabidka seminaru a akci
1. pololeti 2008

Agentura CzechTrade Vam nabizi: Vice informaci na www.czechtrade.cz/vzdelavani, www.ebsi.
Moznost individualniho skoleni pfimo ve Vasi firmé.

Vzdélavaci seminare v Praze

Program a prihlasky naleznete na:

http://www.czechtrade.cz/info/seminare

Vyplnéné prihlasky muizete zasilat on-line, e-mailem na adresu:

E-learningovy kurz International Trade Specialist seminare@czechtrade.cz nebo faxem na ¢islo: 224 911 309.

Vzdélavaci seminare v regionech

Kurz Uspé&sny exportér

Matchmakingové a prezentacni aktivity Dalsi informace na bezplatné lince 800 133 331

Konference a workshopy nebo napiste svUj dotaz na e-mail: seminare@czechtrade.cz.

Novy program Exportni akademie
kurz ,,Minimum exportéra”

Agentura CzechTrade nabizi novy pilotni projekt Exportni akademie — kurz Minimum exportéra.
Je ur¢en malym a stfednim firmam, které jiz podnikaji na zahranic¢nich trzich
a chtéji zkvalitnit své sluzby, nebo se chystaji podnikat v zahranidi.

Ve ¢tyfech modulech si ucastnici:

¢ 0svoji vyjednavaci dovednosti s obchodnimi partnery,
vyjedndvaci strategie, taktiky a postupy,

e ziskaji informace o obchodnich metodach, operacich a nastrojich,

e rozsifi své znalosti tykajici se problematiky mezinarodniho marketingu
a specifik marketingové komunikace,

e ziskaji prehled o moznostech podpory podnikani z fondd EU.

Pro 1. pololeti roku 2008 pripravujeme seminare v regionech:
PLZEN « BRNO « HRADEC KRALOVE

Vyhoda pro vSechny ucastniky:
e Moznost exportniho vzdélavani pfimo v regionech
e CERTIFIKAT o absolvovani kurzu
¢ Kvalitni odborné materialy ke kazdému vyukovému modulu v tisténé i elektronické verzi

Ryl

Kurz Uspésny exportér

V ramci Exportni akademie pro Vas dale agentura CzechTrade chysta druhy ro¢nik
vzdélavaciho cyklu Usp&3ny exportér. Kurz je uréen pro komeréni sféru a je zaméfen
predevsim na zahrani¢ni obchod, a to na oblasti odbornych znalosti
i tzv. mékkych dovednosti. Uskutecni se na podzim 2008.

Sledujte prabézné aktualizaci na www.exportniakademie.cz
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AKCE

Teritorialni seminare
Od ledna 2008 porada agentura CzechTrade ve spolupraci s Ministerstvem primyslu a obchodu
teritoridlni seminare s predstaviteli obchodné-ekonomickych usekl zastupitelskych uradu

a rediteli zahrani¢nich kancelari CzechTrade. Seminare se budou konat z velké ¢asti
v budovach MPO.

/" Ministry of | Industry Czeth'l'rade
and Trade cenck acearuna wa rooren oschons

~ o

Program teritorialnich seminait na 1. pololeti 2008

17.1. Kuvajt 25.3. Albéanie a Recko

31.1. Belgie a Nizozemsko 3.4. Chile

7.2. Brazilie 24.4. Spanélsko a Portugalsko
28.2. Kanada 15.5. Bélorusko

6.3. Thajsko 29.5. Polsko

Seminare projektu
.Sance pro firmy”

Cilem projektu ,Sance pro firmy” je informovat prazské malé a stfedni podniky
a profesni sdruzeni o tématu zahrani¢ni rozvojové spoluprace a napomoci jim
Uspésné se ucastnit vybérovych fizeni vypisovanych v jejim ramci.
Vedle informaci o zahrani¢ni rozvojové spolupraci ziskaji uc¢astnici seminare rovnéz prehled
o Ceskych operacnich programech financovanych ze strukturalnich fondua EU.

Veskeré sluzby v rdmci projektu jsou zdarmal!
NejblizSi terminy Skoleni:
11.12. 2007
22. 1. 2008

19. 2. 2008
18. 3. 2008

Vice informaci na www.sanceprofirmy.cz

Kurz obchodni diplomacie

Od unora do kvétna 2008 probéhne jiz druhy ro¢nik tohoto velmi dspésného kurzu,
ktery je urcen pro stavajici a potencialni pracovniky obchodné-ekonomickych usekt
zastupitelskych uradd a vedouci zahranic¢nich kancelafi CzechTrade a Czechinvest.

Cilem kurzu je nejen ziskani teoretickych znalosti, ale zejména praktickych dovednosti

(ucast lektoru z obchodni praxe, prace s pfipadovymi studiemi apod.,
s vyuzitim modernich metod vyuky a ICT).

www.czechtrade.cz 17
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Vyuzijte asistencni sluzby zahrani¢nich kanceldri CzechTrade na téchto akcich v zahranici:

Budma 2008

Progetto Fuoco

DIY — DO IT YOURSELF
ISPO Winter
UkrProdMash 2008
Metapro

Pianeta Birra 2008

Win World of Indurstry Machinery

Prezentace SIBMETAL
a METALPROMTECHNIKA

Energiesparmesse 2008

Technicky veletrh

Bulgaria Building Week

Globe 2008

International Home & Houseware
Derevoobrabotka 2008
Prezentace ceskych vyrobct BIO
Energy Show

Mosbuild 2008

NORDBYGG

Kitchen/Bath Indrustry Show

SALON INTERNATIONAL DEL CLUB
DE GOURMETS

Elcom
Interstroyexpo 2008
RESTA 2008

stavebnictvi
energetika

vse pro ddm

textil, sport
zpracovani potravin
kovoprimys|
potravinarstvi

strojirenstvi

strojirenstvi

OZE, ekologie
a stavebnictvi

strojirenstvi
stavebnictvi

ekologie, OZE

vse pro dam
drevozpracujici pramysl
potravinarstvi
energetika

stavebnictvi

stavebnictvi

integrované vybaveni,
nabytek

potravinarstvi
energetika

stavebnictvi

stavebnictvi

Zména nabidky zahrani¢nich akci vyhrazena.

Kompletni nabidku najdete na www.czechtrade.cz
nebo u svého regionalniho konzultanta na www.czechtrade.cz/kontakty

www.czechtrade.cz

Poznarn-Polsko
Verona-Itélie
Kortrijk-Belgie
Mnichov-Némecko
Kyjev-Ukrajina
Brusel-Belgie
Rimini-Italie
Istanbul-Turecko

Jekatérinburk-Rusko

Viden-Rakousko

Petrohrad-Rusko
Sofia-Bulharsko
Vancouver-Kanada
Chicago-USA
Archangelsk-Rusko
Brusel-Belgie
Dublin-Irsko
Moskva-Rusko

Stockholm-Svédsko

Chicago-USA

Madrid-Spanélsko

Kyjev-Ukrajina
Petrohrad-Rusko

Vilnius-Litva

22.-25. 1. 2008
24.-27. 1. 2008
27.-29. 1. 2008
27.-30. 1. 2008
12.-14. 2. 2008
13.-16. 2. 2008
23.-26. 2. 2008

24.-28. 2. 2008

25.-28. 3. 2008

6.-9. 3. 2008

11.-14. 3. 2008
11.-15. 3. 2008
12.-14. 3. 2008
16.-18. 3. 2008
19.-21. 3. 2008
IV. 2008

IV. 2008

1.-4. 4. 2008

1.-4. 4. 2008

11.-13. 4. 2008

14.-17. 4. 2008

15.-18. 4. 2008
15.-19. 4. 2008

23.-26. 4. 2008
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Veselé Vanoce a $tastny novy rok
Merry Christmas and Happy New Year

C Hospim rogom! C PoxxgecTBoM!

Dékujeme Vam za dosavadni spolupraci
avroce 2008 Vam prejeme

mnoho osobnich i pracovnich uspéchi.

Vase agentura CzechTrade

ODBES 2008 e 18

Aktudlni informace o seminafich mizete dostdvat pravidelné
do svého mailu jako soucast sluzby CzechTrade denné.

Pro klienty agentury CzechTrade je tato sluzba zdarma.

Vice na adrese: http://denne.czechtrade.cz.

Seminafe pro podnikatele naleznete téZ na adrese:
http://www.businessinfo.cz.
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CzechTrade je certifikovan dle ISO 9001:2000.

Copyright © CzechTrade, prosinec 2007

Zadnou ¢ast tohoto textu neni dovoleno publikovat
elektronickou, fotografickou nebo zdznamovou technikou
bez pisemného souhlasu vydavatele.




@ Businessinfo.cz

Oficialni portal pro podnikani a export

-

Rubriky Businessinfo.cz

®m  Aktudlni témata
® Legislativa, pravo
®  Finance, dané

®  Evropska unie

®m  Zahrani¢ni obchod

m  Regionalni informace

m  Registry, databaze

®m  Ochrana spotrebitele

www.businessinfo.cz

Koordinatorem projektu Businessinfo.cz
je Ceska agentura na podporu obchodu Czechlrade



