Export bez pravnich rizik

Desatero

1. Volba prava je o vymezeni
pravniho ramce pro vas export

Pri volbé prdva je dobré se pokusit prosadit ceské pravo, je-li to
mozné (nejste-li dodavatele do néjakého zahrani¢niho retézce),

a pokud to mozné neni, abyste si po dohodé s Vasim obchodnim
partnerem vybrali takové cizi pravo, se kterym se budete moci
sezndmit za rozumnych podminek (napr. sezndmeni se napr.

s némeckym prdavem by mohlo byt jednodussi nez se seznamovat
s japonskym prdavem apod.). Nelze akceptovat cizi pravo, které
vUbec nezndte.

2. Nezdvazné ¢€i zavazné, to je to,

ocC tu bezi

Nejen pri obchodnim vyjedndvadni je dobré si ddvat pozor na to,
CO je a co neni zdvazné a jaké to ma dopady na Vas jako
exportéra a na VAas byznys. Pri vyjedndvani a jedndni

s obchodnim partherem je vhodné adekvdatné chrdnit sva prdava
a oprdvnéné zajmy a postupovat tak, aby byly minimalizovany
prdavni rizika a bylo dosazeno vytéenych cilt. Znalost rizik a
moznosti jak je eliminovat s dUrazem na prevenci lze bezesporu
vhimat jako klicové dovednosti podminujici VAs exportni uspéch.

3. Smlouva zpravidla odrazi predstavy
jejiho autora

Smlouva odrdzi predevsim zdjmy jejiho tvlrce. Pred pfrijimdnim
cizich vzoru je vhodnéjsi pracovat s vlastnimi provérenymi
smluvnimi ndvrhy, jimz rozumite a které opravdu chrdani Vase
prava a opravnéné z4ajmy.

4. Ruzné prdvni systémy resi véci
ruzné

RUzNné prdavni systémy maji rGzné ndstroje a odlisny pfistup
na reseni konkrétnich situaci jako napfr. v otdzce nadhrady
Skody. Nehledé na to, zZe se svét globalizuje, rozdily v pravnich
systémech pretrvdvaji. Je dobré mit alespon rdmcové
predstavy o takovych rozdilech, myslet na né a pracovat

s nimi, nebot i v exportu plati, ze stésti preje pripravenym.

5. Obchodni podminky lze oznacit jako
bezpecny pristav

Obchodni podminky zamérené pro export mohou zjednodusit
budouci tvorbu prislusné smlouvy, kdyz vliastni smlouva odkazuje
prdvé na obchodni podminky. Ulohu obchodnich podminek
vyuzijete zejména pri opakujici se obchodni spoluprdci, kdy ve
vlastni smlouvé bude resit zvidstnosti, zatimmco obecnd pravidla
budete mit reSeny prave v obchodnich podminkdch.

6. Doddni je klicovym momentem
v obchodnim vztahu

Export je predevsSim o doddvkdch zbozi a sluzeb. Doddani zbozi
byvd podminkou pro provedeni plateb Ci pripadné na uvolnéni
deponovanych prostfedkU z treti osoby (napfr. advokadt, notdr
nebo banka. Adekvdatni nastaveni bezpecného a
prokazatelného doddni zbozi nebo sluzeb by mélo odpovidat
typu exportovaného zbozi nebo sluzeb a zohlednit mistni
podminky apod.
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7. Hrazeni Uctu déla pratele a lépe se
obchoduje s prateli

Export je uspésny, kdyz exportér obdrzi vdohodnutém Case
sjednanou kupni cenu. Osetreni kupni ceny by mélo resit i jeji
pripadné zmeény a upravy vzhledem k moznostem navyseni
ndkladl v dusledku cenovych vykyvd, kurzovych rozdild, rustu
inflace a jinym neocekdvanym situacim, které si neprejeme, ale

jsme nuceni byt na né pripraveni.

8. Bez kvalifikovaného
persondlu to nejde

Sila exportéra je zdavisla mj. i na persondlnich predpokladech, tedy
na kvalifikovaném a profesiondlné zodpovédném Zameéstnanci.
Zaméstnanec muze byt nejen spojen s exportnim Uspéchem, ale
muzZe byt i zdrojem nemalych problému, zejména pfi prekroceni
svych oprdvnéni nebo poruseni obecné zdvaznych nebo internich
predpisu. Je dobré nalézt sprdvnou hranici mezi davérou a
soucasneé taktni a ohleduplnou kontrolou.
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9. Znat rizika je prvni meta pri jejich
reseni

Je dobré si uvédomovat rdznd prdavni rizika a poc¢inat si
obezretné. V kazdém ohledu plati, ze je jednodussim

problémum predchdzet nez jej resit az po jeho vzniku. Prvnim
krokem k reseni prdavnich rizik je si je uvédomit a pojmenovat.

10. Dobré rady pomadhaji a uceni se na
vlastnich chybdch je drahé

Nemusite vSe resit sami, ale je dobré si vybrat sprdvné rdadce,
ktefri Vam s exportem nebo v zdlezitostech s nim souvisejicich
pomohou. V kazdém ohledu byvd vhodné si peclivé analyzovat
nejen své silné stranky, ale predevsim ty slabé, na kterych je
tfreba zapracovat.



